
プログラムの５つの柱

８月～９月の夏期集中！働きながら受講可能な開催時間！

社会人のためのビジネススキル、管理職率向上、経営戦略

明治大学プレMBAプログラム

授業はすべて平日19時半～21時または土曜日に実施

明治大学MBAのカリキュラムをコンパクトに体験！
ビジネスの実践力を総合的に学び、幅広い知識を持っ
たビジネス・プロフェッショナルを目指します。

MBAではどんなことを

学べるか知りたい！

⇒まずは、この２か月

間で体験してくださ

い

管理職を目指し、スキ

ルアップしたい！

⇒明治大学MBA講師が

直接、実践に役立つ

知識をお教えします

経営戦略をこれから学

んでみたい！

⇒幅広い視野に立った

企業経営に関する基

礎的知識の修得を目

指します

マネジメ

ント

ファイナ

ンス

マーケ

ティング

グローバ

ル・ビジ

ネス

ビジネ

ス・ロー



カリキュラム

明治大学MBA講師陣による科目をコンパクトに受講できる
全20コマのカリキュラムです。

科目名 内容 教員 時間数
（90分）

[ファイナンス]

ファイナンスと意思決定

金融市場の仕組みと企業の資金調達の仕
組みを実際の事例を通じて理解する。企
業利益と企業価値、株主の要求と銀行の
要求、WACC等について学習する。最近
のESG経営・ESG投資と企業価値向上の関
係についても紹介する。ディスカッショ
ンの時間を設ける。

王京穂
専任教授

4コマ

[マネジメント]

マネージャーのための経
営戦略論

経営の基本を踏まえながら、経営者の役
割、市場戦略、人組織戦略などの経営戦
略の仕組みを学ぶ。

安達幸裕
特任教授

4コマ

[マーケティング]

マーケティング基礎

マーケティングとは何か、マーケティン
グ戦略の立て方、マーケティング戦術立
案など、基礎的な内容を学ぶとともに、
サービス・マーケティング活動で重要な
サービス・マーケティング・ミックス７
Pについて理解し、実践に活かすため、
ケースディスカッションを行う。

戸谷圭子
専任教授

4コマ

[ビジネス・ロー]

企業活動と知的財産

企業にとって重要なブランドや著作権等
の知的財産の概要について、事例を交え
ながら理解を深める。

熊谷健一
専任教授

4コマ

[グローバル・ビジネス]

新興国市場における事業
戦略

アジア新興諸国市場における日系企業の
地域事業戦略について事例をもとに体系
的に把握する。

藤岡資正
専任教授

4コマ

受講の流れ/受講後のイメージ

①オリエン

テーション

②基幹科目

の修得

③進学相談

会（希望者

対象）

④異業種

交流の機会

⑤新たな

ステップへ

踏み出そう！

授業を欠席しても、収録動画で
学べる。復習にも活用可。

MBA教員による相談会。個別の
質問にもお答えします！

同じ悩みを持つ同志が切磋琢磨し、新しい
未来を切り拓くヒントへ！



時間割

2024年4月現在

この他、コミュニケーションタイム（任意参加）
については確定次第、随時お知らせいたします。
平日夜間：19:30-21:00／土曜：講座により異なる。

8月
月 火 水 木 金 土

29 30 31 1 2 3

マネージャーのための
経営戦略②
（安達）

10:30-12:00

5 6 7 8 9 10

12 13 14 15 16 17

マネージャーのための
経営戦略④
（安達）

10:30-12:00

19 20 21 22 23 24

26 27 28 29 30 31

9月
月 火 水 木 金 土

2 3 4 5 6 7

9 10 11 12 13 14

16 17 18 19 20 21

マーケティング基礎③
（戸谷）

10:30-12:00

マーケティング基礎④
（戸谷）

12:00-13:30

23 24 25 26 27 28

新興国市場における
事業戦略③（藤岡） 11:00-12:30

新興国市場における
事業戦略④（藤岡）

13:30-15:00

30

オリエンテーション
19：30-20：30

マネージャーのための
経営戦略①
（安達）

企業活動と知的財産③
（熊谷）

ファイナンスと意思決定
②（王）

企業活動と知的財産①
（熊谷）

マネージャーのための
経営戦略③
（安達）

企業活動と知的財産②
（熊谷）

ファイナンスと意思決定
①（王）

コミュニケーションタイム
仮題：明治大学MBSについ

て（任意参加）

企業活動と知的財産④
（熊谷）

ファイナンスと意思決定
③（王）

ファイナンスと意思決定
④（王）

コミュニケーションタイム
（任意参加）

マーケティング基礎①
（戸谷）

マーケティング基礎②
（戸谷）

新興国市場における
事業戦略①（藤岡）

新興国市場における
事業戦略②（藤岡）



よくある質問

２０２４年度 受講生募集

申込期限：7/10（水）受講料：110,000円（税込）

定 員：50名

受講対象(目安)：今後の成長を期待する若手・中堅社員

※上記以外の方もどなたでもご受講いただけます。

申込方法：右のQRコードよりお申し込みください

単位認定について

Q プログラムを修了することで明治大学MBAの単位として認定されますか？

A 本プログラムは、学位取得プログラムではありません。そのため、本学MBAへ進学した場合でも

単位認定はありません。単位認定については、別途、科目等履修制度をご参照ください。

証明書について

Q 受講したことを証明するものを発行できますか？

A 受講された方には、すべての講座が終了後、本学リバティアカデミー長名の受講証明書を発行し、

お送りします。

欠席時について

Q 講座を録画したものを後日、視聴することはできますか？

A はい、可能です。欠席時や復習用として講座を録画したものを

視聴することができます。

ただし、双方向性のある授業運営上、やむを得ない場合を

除き、リアルタイムでご出席ください。

海外からのご受講について

Q 海外から受講することはできますか？

A ご受講いただけます。日本語OSのパソコンとインターネットなどのご受講環境が整っていらっ

しゃいましたら、日本国内と変わりなく受講していただけます。

受講料について、日本国内の消費税が不要となりますので、必ずお申込み前にお問合せ下さい。

お問い合わせ

お申込み・詳細はこちら


